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PARTNER

- TIPS FOR OKAD FORSALJNING -

» Engagera s manga som mojligt i klubben att sélja! Redan néar 50 medlemmar saljer
4 |drottsrabatten vardera ger det 10 000:- till klubben!

> Skapa ett gemensamt mal att strava efter! T.ex. traningslager, turnéresa, avslutning
etc. Det ar lattare att engagera dina klubbkamrater da.

> Ha kontroll pa de som siljer Idrottsrabatten! Anvand saljprotokollet. Ring dem
regelbundet och uppmuntral

> Det ar viktigt ur trovardighetssynpunkt att alla som séljer i klubben ocksé sjalva har
kopt Idrottsrabatten. Pa detta satt far de en bra produktkdnnedom och vet vad de talar
om.

> Visa alltid upp Idrottsrabatten nar ni saljer och Iat kunden titta i den.

> Visa hur snabbt man kan tjana tillbaka 100:-, med hjalp av bara ett eller tva
erbjudanden.

» Anvand alltid argumentet ”Du stéder dessutom foreningen/klubben!”, till de som ar
intresserade av haftet.

> Anvand alla tankbara foretagskontakter. Presentera haftet for foretag och foresla att
de kdper haftet som julklapp till anstéllda och kunder. Féretag kan dessutom dra av
momsen fran inkdpspriset.

> Ta upp forbestéllningar nagra veckor innan sldppdatum. LAgg ut bestallningslistor
pé arbetsplatser, foretag m.m. Kontakta oss sé skickar vi en lista pa butiker och
erbjudanden. Detta leder till en fast kundkrets.

> Baka in Idrottsrabatten i medlemsavgiften fér stodmedlemmar. Da far dessutom
medlemmarna nagot extra for att stodja Er férening.
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